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LE VETTURE PIU USATE

Noleggio a lungo termine per segmento, 1° sem. 2017

LA FLOTTA CIRCOLANTE

Per tipologia di veicolo, 1° sem. 2017, in unita e quota %

I NUMERI DEL NOLEGGIO LUNGO TERMINE

FATTURATO IN MILIONI DI EURQ 40 O
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[l noleggio brilla, ma arriva la stretta fiscale
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IL.2017 STA PER CHIUDERSI I'Erario e non c¢’é quindi motivo  «Peccato che il car sharing sia a
CON L'ENNESIMO RECORD per cancellarla». Il presidente di  tutti gli effetti un servizio di tra-
MA PER GLI OPERATORINON Aniasa fa infatti notare come il  sporto pubblico. E, se 'esecutivo
C'EMOLTO DAFESTEGGIARE:  minor gettito fiscale da partedel- ~ decidera di mettere la fiducia sul-
NELLA LEGGE DI BILANCIO le aziende che effettuano investi-  la legge, non ci sara neanche la
LE AUTOMOBILI SONO STATE menti in beni strumentali usu-  possibilita di farlo passare come

ESCLUSE DALL'ELENCO fruendo del superammortamen- ~ emendamento».
DEIBENI STRUMENTALI to & pili che compensato da altre «Nonostante queste preoccu-
CHE POSSONO USUFRUIRE entrate, a partire dal gettito Iva. pazioni, non ci fasciamo la testa
DEL SUPERAMMORTAMENTO Cardinali spiega poichenoné — prosegue Cardinali — Laripre-
solo il settore dell’autonoleggio  saeconomica del Paese sta final-
Vito de Ceglia ad essere preoccupatodellenovi- ~ mente iniziando a farsi sentire e
Milano ta contenute nellabozzadellaleg- il settore dell’autonoleggio si ap-

a

12017 sta per chiudersi con

'ennesimo record per I'au-
tonoleggio ma per gli operatori
del settore non c'e molto da fe-
steggiare. Nella bozza della legge
di Bilancio le automobili sono sta-
te escluse dall'elenco dei beni
strumentali che possono usufrui-
re del superammortamento, che
I'anno prossimo scendera dal
140% al 130%. Viene cosi meno
uno dei pitlimportanti driver che
hanno sostenuto la crescita negli
ultimi due anni. «Le autovetture
sono state escluse perché il gover-
no sostiene che I'intero compar-
to automobilistico € in salute e
non ha quindi bisogno di soste-
gni — fa il punto della situazione
Andrea Cardinali, presidente di
‘Aniasa, |'associazione degli ope-
ratori dell’autonoleggio — Que-
sto ragionamento € pero miope
per il semplice fatto che il settore
va bene anche grazie al superam-
mortamento. L'esecutivo sbaglia
anche quando giustifica la pro-
pria decisione adducendo la
mancanza di coperture per I'in-
centivo fiscale: il superammorta-
mento non ha bisogno di coper-
ture perché ha gia mostrato di fa-
re addirittura crescere il gettito fi-
scale. Si tratta quindi di una misu-
ra che favorisce sia il mercato sia

ge di Bilancio ma tutta la filiera
dell'industria  automobilistica:
«Stiamo lavorando di concerto
con tutti gli altri operatori del set-
tore auto per scongiurare unade-
cisione che potrebbe costare de-
cine di migliaia di immatricola-
zioni in meno nel 2018».

Per il mercato ci sarebbe inol-
tre un duplice effetto negativo:
molte aziende si apprestano a
sfruttare l'ultima finestra del
2017 per ampliare il proprio par-
co macchine usufruendo del su-
perammortamento: la normati-
va consente infatti di beneficiare
dell'incentivo con un ordinativo
emesso entro il 31 dicembre, un
anticipo del 20% sull'importo di
fattura e una consegna entro il 30
giugno 2018. Questa logica, sep-
pur giustificata dalla scadenza
dell'incentivo, non corrisponde
perd a una corretta gestione del
business. «Senzail superammor-
tamento e con una flotta sovradi-
mensionata in seguito agli acqui-
sti, almeno nella prima parte
dell’anno, il 2018 iniziera senza
dubbio in salita per il mercato».

Il governo, tral’altro, non ha al
momento neanche voluto acco-
gliere la richiesta avanzata da
Aniasa di inserire il car sharing
nel bonus mobilita (250 euro):

presta a chiudere un anno da in-
corniciare». Nel 2016 é stata supe-
rata per la prima volta la soglia
dei 6 miliardi di euro di fatturato
e questo valore & destinato a cre-
scere ulteriormente nel 2017, ad-
dirittura a doppia cifra. Nei primi
sei mesi dell'anno, infatti, il no-
leggio a lungo termine, che rap-
presenta quasi i cinque sesti del
giro d'affari dell'intero settore,
ha fatto registrare un balzo del fat-
turato del 14% salendo a 3,5 mi-
liardi di euro. Il miglioramento in
valoriassoluti & dunque nell'ordi-
ne dei 400 milioni. La crescita del
parco macchine ¢ andata di pari
passo con questo trend: al 30 giu-
gno il totale dei veicoli destinati
al noleggio alungo termine era di
757.000 unita, il 12% in pili rispet-
to adodici mesi prima.

Nella seconda parte dell’an-
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no, dicui non sono ancora dispo-
nibili i dati sul giro d’affari, la cre-
scita potrebbe aver fatto addirit-
tura meglio. Almeno questo e
quello che si evince dai dati sulle
immatricolazioni: da gennaio a
ottobre il settore dell’autonoleg-
gio haraggiuntole 382.000 imma-
tricolazioni, superando cosi ab-
bondantemente le  366.000
dell'intero 2016 e facendo regi-
strare un +17,8% rispetto allo stes-
so periodo del 2016. Questo dato
potrebbe ovviamente migliorare
ancora di molto nel caso in cui il
superammortamento non venga
effettivamente rinnovato e le
aziende sfruttino la finestra che
resta aperta fino al 31 dicembre.
Da gennaio a ottobre a trainare la
corsa & stato il noleggio a breve
termine (+19,9% a 154.715), se-
guito comunque a breve distan-
za dal lungo termine (+16,4% a

MILIARDI DIEURO

Il settore dell'autonoleggio
siappresta achiudere'annocon
un altro record. Nel 2016 era
stata superata per la prima volta
la soglia dei 6 miliardidi euro di
fatturato, ma nel 2017 si prevede
una crescita a doppia cifra.

[SS—

Nel 2016 & stata superata per la prima volta la soglia
dei 6 miliardi di euro di fatturato del settore

228.242 unita).

L'autonoleggio sta trascinan-
do l'intero mercato dell’automo-
bile nel suo complesso che cre-

sce si ma non agli stessi ritmi
(+8,6%). Oggi piu di un’auto su
cinque venduta in Italia (22,5%)
vieneimmatricolata da una socie-
ta di autonoleggio, un valore in
crescitarispetto al 20,7% di dodi-
cimesiprima.

Continua a crescere il car sha-
ring che si sta affermando soprat-
tutto nelle grandi citta, a partire
da Milano, e aumenta il numero
delle aziende che decidono di far
ricorso al noleggio a lungo termi-
ne invece che puntare su un par-
co macchine di proprieta. Que-
sta logica, dettata da un’analisi
dei costi — il pit1 delle volte noleg-
giare costa meno che possedere
— si sta lentamente facendo lar-
go anche fraiprivati. Per parte lo-
ro le societa dell’autonoleggio
stanno mettendo a punto offerte

L'analisi di
Andrea
Cardinali,
presidente
diAniasa

sempre pill tagliate sulle loro esi-
genze. «Abbiamo sempre le ma-
niche rimboccate e non ci tiria-
mo indietro di fronte alle sfide —
conclude Cardinali — Anche
quando ci troviamo sulla strada
degli ostacoli di cui non si capi-
scelaratio».

IL TRAINO DELLE MEDIE

% di immatricolazioni NLT per segmento, I° sem. 2017
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[ILCASOI]

Deducibilita Iva, gli italiani danneggiati rispetto all’Europa

Non c’é solo il superammortamento sul
tavolo delle richieste avanzate da parte
diAniasa al governo. C’é anche
I’annosa questione della deducibilita
Iva che rappresenta un’oggettiva
penalizzazione dell’autonoleggio
italiano rispetto alla concorrenza di
altri Paesi europei. Una direttiva
europea impone infatti che I'imposta
sul valore aggiunto possa essere
detrattaal 100% ma
ormai da molti anni il
nostro Paese
ottiene
ripetutamente una
deroga da Bruxelles,
fissandola al 40%.
Non avviene cosi

negli altri principali
mercati del Vecchio

Continente

(Germania, Francia,

Spagna e Gran
Bretagna) dove, in linea conil
dettato Ue, la deducibilita
dell’imposta sul valore aggiunto é
piena. Lo stesso discorso vale poi
per detraibilita dei costi, che danoi é
statafissata al 20%, mentre in
Francia, Spagna e Germania e al
100%. Prendendo ad esempio
un’auto aziendale da 30mila euro, il
sostegno fiscale complessivo in
Germania e Spagna é pari al 100%
del costo sostenuto, ovvero i 30mila
euro spesi per acquistare il veicolo;

in Francia e Regno Unito si scende
all’80%, ovvero 24mila euro per
I'esempio in oggetto, mentre in
Italia & fermo al 19% (5.700 euro). A
questo risultato si & giunti
soprattutto in seguito alle misure
prese dal governo Monti a partire dal
2011 e in particolar modo alla
cosiddetta legge Fornero. (m.fr.)
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Permuta e restituzione, cosi ti corteggio 1 privati

LE SOCIETA DI NOLEGGIO A LUNGO
TERMINE SI STANNO LANCIANDO

A CAPOFITTO SULLA CLIENTELA
PRIVATA CERCANDO
DIINCENTIVARE L'USO LEGANDOLO
APOSSIBILITA DIACQUISTO

Milano
itt dei numeri assoluti, conta la
tendenza. Le societa di noleggio

a lungo termine si stanno lanciando a
capofitto sulla clientela privata, nella
convinzione che a medio termine que-
sta fetta di mercato possa riservare buo-
ne soddisfazioni. Le basi ci sono: per
un numero crescente di persone (so-
prattutto tra i giovani) la proprieta del
mezzo non é pili una necessita, ma con-
ta soprattutto poterlo avere a disposi-
zione quando serve. E magari anche
scegliere modelli differenti in base alle
necessita del momento. Inoltre, anche
se la ripresa economica si va consoli-
dando, i budget dispesa restano conte-
nuti, per cui si valuta con interesse la
possibilita di optare per costi variabili
al posto del tradizionale fisso.
«L'accesso ai servizi di noleggio a
lungo termine da parte dei privati, e an-
cora marginale, ma in progressivo svi-
luppo: nell'ultimo triennio i contratti
sono quadruplicati, raggiungendo quo-
ta 20mila - racconta Pietro Teofilatto,
direttore noleggio a lungo termine di
Aniasa - Per risultare appealing anche
a questo target molto variegato, le socie-
ta di noleggio si sono via via adoperate
strutturando meglio la flessibilita della
propria offerta, garantendo un’ampia
possibilita di operare modifiche con-
trattuali (durata, km, servizi aggiuntivi)
e la personalizzazione dei servizi di no-

leggio sulla base delle specifiche neces-

sita del cliente».

Dopo aver svolto una serie di test e af-
frontato alcune criticita (in primis quel-
le riguardanti la correttezza dei paga-
menti), molte aziende dilong term han-
no cominciato a offrire i servizi anche a
questo segmento, tradizionalmente le-
gato al concetto di proprieta. «Sono
quindi state promosse misure di incen-
tivazione, anche con la possibilita di
permuta e valorizzazione del veicolo, e
conseguenteriduzione dei canonimen-
sili», aggiunge I'esperto. Chericorda co-
me i veicoli pit1 utilizzati da questa fetta
di clientela siano le city car e le utilitarie
con percorrenza media sui 10mila chi-
lometri all’anno.

Una spinta importante alla crescita

del mercato arriva dagli operatori, che
negli ultimi tempi hanno ampliato il
bouquet di offerte per provare a inter-
cettare questo segmento di clientela.
Come Leasys, che propone Fiat 500 e
Fiat 500X con la formula “Be Free”, che
prevede un importo mensile fisso per
tutta la durata del contratto (48 mesi e
60mila km), comprensivo di assicura-
zione, bollo, assistenza stradale e la pos-
sibilita di gestire tutti i servizi legati
all’auto via app. Se cambiano le esigen-
ze dimobilita, & possibile restituire I'au-
to dopoil primo anno senza penali. “Be
Free Pro” &, invece, la soluzione sem-
pre per i privati con partita Iva: com-
prende una gamma pilt ampia di mo-
delli dei marchi Fiat, Alfa Romeo e
Jeep, per un periodo di 48 mesi e un chi-

lometraggio di 100mila km.

Ald punta su Ricaricar, offerta pay
per use: si pud scegliere la macchina e
poi, di mese in mese, acquistare online
una ricarica in base ai soli chilometri
che sivogliono percorrere. Non c'é dun-

que un canone fisso, soluzione che
spesso spaventava la clientela privata.
Per altro, si & optato anche per la sem-
plificazione in fase diattivazione, che ri-
chiede pochi click sulla piattaforma
The-Hurry.com.

Nei piani di Car Server, il b2c rappre-
sentera nel 2020 circa il 30% della sua
flotta circolante. Oltre all’apertura dei
primi due Store in Italia, riservati all'au-
tonoleggio (uno a Reggio Emilia e I'al-
tro a Milanofiori), se ne aggiungera un
terzo a Roma. Inoltre I'azienda ha sigla-

to una convenzione con il Banco Bpm
e un accordo a tre con Credito Valtelli-
nese e Alba Leasing, in virtl dei quali i
partner finanziari fungeranno da segna-
latori di opportunita. Dunque i gestori
di flotte si aprono alla collaborazione
con player di altri settori per aumenta-
re laloro presa sul mercato.

ArvalItalia ha messo a punto un pro-
dotto di noleggio specifico per il merca-
to dei privati, che sara presentato uffi-
cialmente sul mercato agli inizi del
prossimo anno. In attesa di dettagli, dal-
la societa fanno sapere che I'offerta
non riguardera solo il prodotto del no-
leggio a lungo termine, ma anche una
serie di servizi legati al mondo della mo-
bilita. (Ld.o.)

LA PRODUZIONE MONDIALE DI AUTOVEICOLI
In milioni di unita
s 30
I veicoli pils
utilizzati da 70 7’2’2
questa fetta di
clientela sono 60 J\Iltovﬂl‘lly_,
le city carele 53,1
utilitarie con 50 e
percorrenza 39 7
mediasui 40 L_/ 47,8
10mila
chilometri 30 Veicoli commerciali
all'anno.Eil e industriali 23,2
mercato 20 20,1 —
sembra
apprezzare 1016,6 14,0
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Chiavi elettroniche e diagnostica, il ladro d’auto e digitale
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CALANOITFURTI

DELLE VETTURE, MA
DIVENTA SEMPRE PIU
DIFFICILE IL RECUPERO
A CAUSAANCHE

DI SISTEMI SOFISTICATI

Milano

Calano i furti di autovei-

coli, ma diventa sem-
pre piu difficile il recupero.
E lo scenario che sta caratte-
rizzando il segmento dei fur-
ti relativi agli autoveicoli.
Secondo lo studio “L’evolu-
zione dei furti d’auto”, rea-
lizzato da LoJack (societa at-
tiva nel rilevamento e recu-
pero di beni rubati), tra il
2007 e il 2010 i veicoli sot-
tratti ai legittimi proprietari
e di cui si sono perse le trac-
ce ammontano a quota
669.795. Quindi piu della
meta dei furti perpetrati, va-
le a dire 1,26 milioni.

A questo proposito va det-
to che negli ultimi anni é di-
ventato sempre piu difficile
portar via 'auto ai legittimi
proprietari — si & passati dai
166.215 furti del 2007 ai
108.090 dello scorso anno —
, grazie alla crescente sicu-
rezza dei dispositivi di prote-
zione. Di pari passo, pero, il
business dei furti diventa

sempre pill organizzato e al

passo conitempi e, grazie al
supporto delle nuove tecno-
logie, riesce a colpire in ma-
niera mirata ed efficace: se il
recupero non avviene entro
le prime 36 ore dalla sottra-
zione, le possibilita di rinve-
nire la vettura si riducono
drasticamente.

Alle rudimentali tecniche
“hardware based”, utilizzate
in passato per rubare veicoli
(rottura del finestrino, forza-
tura della serratura di una
delle portiere o del bagaglia-
io, furto delle chiavi in risto-
ranti e appartamenti), si so-
no via via affiancate modali-
ta criminali che utilizzano
soluzioni digitali. Si tratta di
un trend piu evidente in
mercati automotive maturi,
ma in forte diffusione anche
nel nostro Paese, dove in al-
cune aree arriva a incidere
sul 20% dei furti d’auto.

E il caso dei sistemi di
ri-programmazione della

chiave, che, attraverso la
connessione alle porte obd
(diagnostica a bordo) del
veicolo, consentono al la-
dro di ottenere una nuova
chiave in meno di un minu-
to e in alcuni casi anche in

meno di 15 secondi. Senza
contare i device, utilizzati
per mettere fuori uso gli anti-
furto satellitari. L'organizza-
zione delle bande criminali
finisce per coinvolgere di-
verse figure operative sul
campo: il ladro che commet-
te il furto, il proprietario del
‘rifugio’ in cui 'auto spesso
viene poi lasciata a decanta-
re per 24-36 ore, l'autista
che in alcuni casi trasporta
la vettura oltre confine, le
centrali di smontaggio in
cui il veicolo viene rapida-
mente cannibalizzato, il bro-
ker che raccoglie le richieste
e quindi provvede a piazza-
re sul mercato i pezzi rubati.

Il risultato e che il tasso di
recupero negli ultimi dieci
anni & passato dal 53% al
44%. Complici, segnalano
gli autori del report, le diffi-
colta incontrate dalle Forze
dell’Ordine (da anni alle pre-
se con continui tagli dei fon-
di a disposizione) nelle atti-
vita di contrasto del busi-
ness internazionale dei furti
e nel crescente interesse del-
le associazioni a delinquere
ramificate in tutto il Conti-
nente. Va ricordato che per
questa redditizia attivita per
cui I'Italia costituisce una

delle maggiori fonti di ap-
provvigionamento a livello
europeo di vetture e pezzi di
ricambio da trasportare all’e-
stero.

LoJack segnala boom un
boom dei furti parziali di og-
getti presenti nell’abitacolo
o di componenti: al primo
posto vi sono i navigatori sa-
tellitari, seguiti da pneumati-
ci, attuatori della frizione
(smart), volanti multifunzio-
ne, fari a led e batterie di vet-
ture ibride.

«Il settore del noleggio vei-

coli rappresenta oggi il prin-
cipale bacino cui attingono
le organizzazioni criminali
— conferma Giuseppe Be-
nincasa, segretario generale
di Aniasa — Il furto dell’auto
genera per gli operatori del
settore come conseguenza
immediata la perdita del va-
lore del veicolo, il successi-
vo mancato fatturato dovu-
to all'impossibilita di noleg-
giarlo (fino a che non viene
sostituito) e costi di gestione
perle pratiche amministrati-
ve e burocratiche ». (L.d.o0.)

CRPRODUZIONE RISERVATA
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DOPOIDATIPOSITIVI DEL 2015
EDEL 2016, ANCHE NEL PRIMO
SEMESTRE 2017 CONTINUA

LA CRESCITA A DUE CIFRE
DELLE IMMATRICOLAZIONI
EDEIFATTURATI

Milano
Non si ferma la corsa del noleggio a
lungo termine. Dopo i dati positivi
del 2015 e del 2016, anche nel primo seme-
stre 2017 continua la crescita a due cifre
delle immatricolazioni e dei fatturati. Ri-
spetto alle prime, sia due anni fa che I'an-
no scorso sieraregistrato un + 18%, a cuise-
gue una crescita del 16% nei primi sei mesi
del 2017 in confronto allo stesso periodo
del 2016. Bene anche il fatturato, che oltre-
passa 3,5 miliardi rispetto ai 3,1 del primo
semestre 2016, con un aumento del 14%.
Un dato che succede a un 2016 da ricor-
dare per il balzo di mezzo miliardo di euro:
«Nei tre anni precedenti il settore era cre-
sciuto di 400 milioni, passando dai 3,9 mi-
liardi del 2012 ai 4,3 del 2015. In termini
percentuali, il 2016 ha registrato un +12%,
laddove dal 2012 al 2015 I'apprezzamento
erastato in totale del +10%», silegge nell'ul-
timo rapporto annuale dil/Aniasa, 'associa-
zione confindustriale dell’autonoleggio,
che parla di «un nuovo ciclo disviluppo».

Segno cheil settore & in grado di innovar-

si e adattare la propria offerta a una doman-
dain mutamento. Lo dimostrano i cambia-
menti nella composizione delle flotte, sia
per quanto riguarda le tipologie di veicoli,
sia la loro alimentazione. Sempre secondo
gli ultimi dati Aniasa, infatti, nel primo se-
mestre 2017 continua la crescita delle vet-
ture medie, che con il 23% in pit1 di imma-
tricolazioni rispetto al primo semestre
2016 rappresentano oggi un terzo delle flot-
te. Un aumento spinto da una parte «da
una politica di pricing molto competitiva
messa in campo dagli operatori», e dall'al-
tra dall’affacciarsi di una nuova clientela:
«L'attuale fase di sviluppo é senz'altro gui-
data dalle flotte piccole e dai professionisti
con partita [va».

Anche sul fronte dell'alimentazione,
continuano i timidi segnali di evoluzione.
Seinfattila grande maggioranza delle nuo-
ve auto & ancora a benzina (74%) e gasolio
(21%), siamplia la quota di quelle con ali-
mentazioni alternative, soprattutto in favo-
re deiveicoli ibridi (+167%) e a Gpl (+92%),
a fronte invece di un vero e proprio crollo
delle immatricolazioni di mezzi elettrici
(-57%) e ametano (-23%).

Per quanto riguarda le case automobili-
stiche, prosegue la crescita di Fiat (+39%),

Piu contratti, una spinta anche dall’e-commerce

di gran lunga il brand pit presente nelle
flotte con la Panda che rimane la vettura
pill scelta (da sola, rappresenta '8% dei
nuovi veicoli noleggiati a lungo termine).
Aumentano anche i mezzi immatricolati
Ford (+27%) e Nissan (+47%), mentre tra i
marchi pitt gettonati perde terreno Peu-
geot (-20%), che vede scendere la sua quo-
ta di mercato dal 5,5% a sotto il 4%.

Cosa aspettarsi per i prossimi mesi? Gia
nel rapporto 2016, Aniasa individuava al-
tri due grandi serbatoi potenziali di do-
manda che potrebbero contribuire alla
crescita del noleggio a lungo termine: i
privati con codice fiscale, su cui gia sussi-
stono migliaia di contratti, ed i veicoli
commerciali leggeri, spinti anche dallo
sviluppo dell’e-commerce. (v.ul.)
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Vito de Ceglia

Milano

Per il car sharing il 2016 &

stato un anno di crescita
sia per il business che per il nu-
mero di operatori presenti sul
mercato, con l'ingresso di player
difatto non presenti nel 2015. Se-
condoi dati di Aniasa, il car sha-
ring ha superato il tetto di un mi-
lione di iscritti (+60-70% sul
2015), di cui poco pit della meta
sono costituitida utentirealmen-
te attivi con almeno 1 noleggio
effettuato nella seconda meta
dell'anno.

E questo undato da non sotto-
valutare, perché testimonia co-
me ci siano ancora molti fruitori
che si avvicinano al car sharing,
anche senza sfruttarne ancora
pienamente le potenzialita. Uti-
lizzatori saltuari, quindi, che si
servono dell’auto condivisa in
modo occasionale, Nel frattem-
po, gli utenti realmente attivi so-
no cresciuti del 50% rispetto al
2015 e hanno generato circa
6.270.000 noleggi nelle citta cen-
site, registrando un aumento del
35% “a perimetro costante”: ov-
vero, senza i nuovi operatori atti-
vi dal 2016.

Dal punto di vista territoriale,
Milano e Roma si confermano,
anche per caratteristiche struttu-
rali, citta d’elezione dell'auto
condivisa. Le due metropolirap-
presentano infatti circa 1'80%
del business complessivo, segui-
te da Torino e Firenze. I dati di

crescita delle due citta metropo-
litane non mostrano scostamen-
ti significativi rispetto all'anda-
mento del settore nel suo com-
plesso. Per quanto riguarda il
profilo di utilizzo, la durata me-
dia del noleggio & passata dai 27
minuti del 2015 ai 32 minuti me-
didel 2016.

Altro aspetto significativo, col-

legato al forte aumento degli
utenti, & invece il decremento
che siregistra nel numero dino-
leggi medi per ogni utente atti-
vo: dai 13 noleggi medi/ annui
del 2015 si & scesi agli 11 noleggi
del 2016, dato che evidenzia il di-
verso tasso di crescita degli uten-
ti rispetto ai noleggi complessi-
vi. E lecito pensare che, in un pe-
riodo di boom del fenomeno car
sharing, una parte di utenti (ra-
gionevolmente i pit assidui) fac-
cia ricorso a pill servizi per au-
mentare la possibilita di trovare
una vettura nel momento e nel
luogo desiderati.

D’altronde, la crescita dell’of-
ferta di car sharing & aumentata
nell'ultimo anno. In particolare,
a Milano: la citta con il maggior
numero di aziende di car sha-
ringin Europa, che ha visto poco
pitt di un anno fa l'esordio della
prima flotta italiana di auto in
mobilita condivisa targata Bmw:
la casa bavarese, insieme al co-
losso dell'autonoleggio Sixt, ha
lanciato il servizio DriveNow
che consente ormai da un anno
ai milanesi di noleggiare teste di
serie della gamma BMW e Mini,

a costi che vanno da 31 a 34 cen-
tesimi al minuto.

«Innanzitutto, non siamo fol-
lower di altre societa di car sha-
ring visto che offriamo un servi-
zio premium. Nasciamo per il
mondo B2C, ma ora stiamo en-
trando anche in quello B2B dedi-
cato alle aziende. Aabbiamo lan-
ciato anche un servizio di welfa-
re: ovvero, all'account aziendale
uniamo quello privato consen-
tendo ai dipendenti di utilizzare
la vettura per trasferimenti per-

sonali», esordisce Andrea Leva-
rano, managing director di Dri-
veNow Italia, societa che ad oggi
possiede 85mila utenti registrati
e 500 auto in dotazione, di cui
una ventina sono modelli Bm-
wi3 Elettrizzati. «I nostri clientiti-
po sono in buona parte profes-
sionisti, con un’eta che oscilla
trai 20 e i 40 anni e una scolariz-
zazione medio-alta»..

Anche Ubeeqo, la mobility
startup che fa parte del gruppo
Europcar, & arrivata in Italia da
poco tempo, aprile per 'esattez-
za, acquisendo i servizi di car
sharing di GuidaMi, storica
azienda milanese di car sharing
prima di Atm e poi di Aci. Ubee-
qo & un operatore con oltre 150
autovetture e con 100 parcheggi
dedicati in tutta la citta, 20mila
utenti registrati con 2500 preno-
tazioni al mese e una media di
6-7 ore a viaggio. In pit, & I'uni-
co operatore che permette di
uscire dai confini urbani o dino-
leggiare un’auto per pi1 giorni

ILCAPOLUOGO LOMBARDO PRIMO IN EUROPA PER NUMERO
DIAZIENDE MENTRE AUMENTANO I FRUITORI
L’ESPERIENZA DI SOCIETA E STARTUP CHE HANNO DECISO
DIINVESTIREIN UN SETTORE IN PIENA ESPANSIONE
GRANDIINVESTIMENTI IN ARRIVO PER ADEGUARE

I SISTEMI TECNOLOGICI ALLE NUOVE ESIGENZE

beneficiando di tariffe multi gior-
nata.

«Ci distinguiamo dagli altri
operatori anche perché siamo
gli unici che diamo un servizio
di car sharing a postazione fissa
nella citta di Milano — spiega
Nadia Sillano, managing direc-
tor di Ubeeqo in Italia — Questo
significa chel’auto va presa e po-
steggiata nell’apposito parcheg-
gio. Numerosi i benefici per gli
utenti: a partire dalla possibilita
di prenotare una vettura con lar-
go anticipo e assicurarsila tipolo-
gia di auto di cui si ha bisogno,
dalla city car alla familiare fino al
furgone cargo».
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