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SECONDA MANO
Funziona la vetrina virtuale
Piace l'usato dalle flotte

Gigi Pavesi

B Web, deprezzamento, anzianitamedia. Questisonoal-
cunideitemitrattatinel recente convegno dal titolo «Mer-
catodell’'usato. Gestione economico-finanziariadelle au-
to usate», giunto alla 62 edizione e organizzato a Roma da
CarNexteFleet&Mobilityconlapresenza, inqualitadirela-
tori, esponenti di case automobilistiche, associazioni del
settore e concessionari. Secondo Franco Oltolini, diretto-
re generale di CarNext, ormai il
web e diventato unfondamentale
canaledivenditadelle autousate,
ma anche una imprescindibile
fonte di approvvigionamento del
prodotto.Seieril'usatoeraunpro-
dottodapiazzale, oggié diventato
un prodotto da vetrina virtuale. Il
cliente, infatti, & passato a un ap-
proccio Choose & Touch, cioé sce-
glie sul web tra moltissime auto
che acquistera ed esamina quella
selezionata prima di acquistarla.
«NoidiCarNext - dice Oltolini -
riusciamoafareoltre4milavendi-
tediusatoaiprivatisenzacheque-
sti tocchino il prodotto, grazie ai
Vincenzo Bozzo servizi di informazione, traspa-
renza e garanzia che offriamo».
Per Pietro Teofilatto, direttore del
noleggioalungoterminediAniasa, staaumentandol'inte-
resse deinoleggiatoriversoiprivati come canaledisbocco
dell'usato cherientra in flotta. La quota diusato destinata
ai privati & passata dal 4% del 2007 al 16% del 2011. I privati
sembrano apprezzare molto 1'usato che proviene dal no-
leggioperchéquestodetienelacertificazionedell’avvenu-
ta manutenzione ordinaria e straordinaria.

LINDICEAUTOSCOUT24

L'indice AutoScout24, societaguidatadaVincenzoBoz-
zo, dei prezzi delle auto usate di marzo, scende di un altro
puntoemezzopercentualerispettoafebbraio, attestando-
sia13.712euro. Eil sesto mese consecutivochel'indice dei
prezzimedidiunveicolousatoscende. AutoScout24indi-
calaFord C-Max comel’auto cheinmarzoharegistratola
maggior rivalutazione, con un +6% su febbraio.



