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Congiuntura

ontinua la corsa

delle auto intestate
a societa e noleggiatori

La fine del super ammortamento (tranne che per gli operatori)
non sgonfia gli acquisti business ma le stime 2017 sono prudenti

di Pier Luigi del Viscovo

guardarlo adesso & tutto

chiaro, ma il 2016 ¢ stato nel

SUO COTsSO Un anno piuttosto

articolato. E iniziato con le

societa e le partite Iva che si
affacciavano piu del solito all'acquisto
(eventualmente con leasing), sulla spinta
della convenienza fiscale del super am-
mortamento. Questo qualche preoccu-
pazione alle aziende di noleggio a lungo
termine (NIt) I'ha procurata, anche se poi
hanno visto che il loro trend di crescita
proseguiva, alimentato da nuovi clienti
che sceglievano questa formula per cam-
biare la macchina. Sul finire dell'anno, a
novembre e dicembre, quando ¢ stato
chiaro che l'incentivo non sarebbe stato
ripropostonel 2017, ¢'é stato poiunrusha
cambiare I'auto da parte di chiunque po-
tevausufruirne e che avrebbe comunque
sostituitol'autonelcorso del nuovo anno.
Nel mezzo, i costruttori hanno spinto al
massimo sui km o, dopo aver esaurito le
consegne frutto dei loro incentivi ai pri-
vati della prima parte dell'anno. Queste
vendite, aumentate di oltre somila unita
rispetto al 2015, hanno avuto il duplice ef-
fetto di gonfiare le statistiche del canale
societd e deprimere quelle dei privati, a
cuicomunque dopounpaiodimesierano
destinate queste macchine.

Le auto aziendali, che statisticamente
individuiamo nelle immatricolazionialle
societa e ai noleggiatori, hanno prodotto
nel 2016 un risultato storico. In termini di

volumi hanno pesato per il 3895 dell'inte-
ro mercato, con ben 689mila immatrico-
lazioni, frutto di una crescita del 219 ri-
spetto all'anno precedente. In valore, le
elaborazionidel Centro Studi Fleet&Mo-
bilitysuidati Unraeindicanoinismiliardi
dieuroilgirod'affarilegatoagliacquistidi
societaenoleggiatori,inaumentodel 269
rispetto al 2015. Questo ha portato il loro
peso invalore al 419 delle vendite.
Entrando inulteriori dettagli, osservia-
mo che il Nltha sfiorato le 230mila imma-
tricolazioni,conunbalzo del18es rispetto
al 2015. A riguardo, € opportuno chiarire
che questa formula non doveva scontare
pittdi tanto il calo degli anni di crisi, pro-
prio per la natura del prodotto che, non
dando al cliente la proprieta dell'auto,
non gli consente nemmeno di tenerla “a
costozero” dopoaver esauritoil finanzia-
mento o il leasing. Pertanto, essendo ob-
bligato al pagamento di un canone per
avere la disponibilita dell'auto, il cliente
puo scegliere se pagarlo perun'auto nuo-
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vaovvero se prolungare il contratto della
vecchia, pagando comunque ogni mese.
Anche per questo motivo il Nltnonhasu-
bito, negliannidi crisi,unaflessione para-
gonabileaquellaregistrataperlesocietae
per i privati. Di conseguenza, non aveva
nemmeno accumulato un potenziale si-
gnificativo di rinnovi da scaricare poi in
questoperiododiripresa.Perconcludere
sul punto, lacrescitadel Nlt di questianni
non trova la sua causa in una flessione di
anni recenti, bensi nella acquisizione di
nuove fasce di clientela.

Come spiega anche Alessandro Gros-
so, direttore di Fca Italia per le vendite
flotte e business, «gli operatori stanno
spingendo oltre che sulle Pmi anche sui
privati. Nel2016, per quantoriguarda Fca,
questo segmento ha assorbito circa3.500
auto, con due operazioni, Be Free e
4Season, chesonostateattivateametaan-
no e che hanno riscosso il favore degli
operatori e deiclienti».

Si guarda dunque alle esigenze dei
clienti di domani, che porteranno note-
voli cambiamenti. Proprio su questo
punto ha definito la missione dell'Ania-
sa (I'Associazione nazionale industria
dell'autonoleggio e servizi automobili-
stici, che all'interno di Confindustria
rappresenta il settore dei servizi di mo-
bilita) il neo-presidente Andrea Cardi-
nali, presidente e amministratore dele-
gatodi Alphabet Italia, che succedeaFa-
brizio Ruggiero con un incarico qua-
driennale (2017-2020).

«La sfida principale per un'associazio-
ne che hadapoco celebrato il primo mez-
zo secolo di vita é tenere il passo con i
cambiamenti epocali in corso nell'era
dellarivoluzione digitale - spiega-.La pa-
rolad'ordine ¢ dunque, obbligatoriamen-
te, modernizzazione. Obiettivo primario
delmio mandato saraampliare labase as-
sociativa, in senso non solo verticale ma
anche orizzontale, superando le barriere
tradizionali per attrarre operatori legati
sia alla mobilita pit classica sia a quella
pill innovativa, mantenendo pero la coe-
sione interna della compagine».

In tema di modernizzazione e mobi-
litd innovativa, addirittura «un auto-
mobilista su 5 prevede in futuro di ri-
nunciare all'auto propria esclusiva
(proprietaonoleggiochesia) peravva-
lersidiauto dausare quandoserve,tipo
il car sharing, anche integrandola con
altri mezzi (taxi, mezzi pubblici, al-
tro)», secondo quanto riportato da En-
rico Billi di Ipsos, che ha condotto un
sondaggio inserito nel programma di
ricerca promosso da AgitaLab.

Perd al futuro bisogna arrivarci, pas-
sando per il 2017, anno che non dovrebbe
tenere il ritmo sostenuto dello scorso an-
no, almeno secondo Grosso. «Stiamo ra-
gionando suunincremento modesto del-
le immatricolazioni aziendali rispetto al-
loscorsoannoeancheperilcanaledeino-
leggiatori a lungo termine ¢ ipotizzabile
unacrescitamodestarispettoall'annoap-
pena concluso - dice -. In particolare, ci

aspettiamo un primo trimestre in linea
conlostessoperiododel2016.C'éstatoun
effetto anticipo delle societa a novembre
edicembre, coloroche avrebberodovuto
cambiare l'auto in questi primi mesi
dell'annoormail'hannogiafatto.Inoltreé
ipotizzabile che,nonostante nonvisia pitt
il beneficio del super ammortamento, le
flotte che ancora sono in proprieta conti-
nueranno ad esserlo».

Dal versante noleggio, Cardinali affer-
mache «nel2017laquotanoleggiorestera
stabile al 2096, dunque i volumi potrebbe-
roaumentare sel'intero mercato lo fara».

Sulfronte deiprezzi,alias canonidiNIt,
sara interessante osservare se e come i
noleggiatoriutilizzerannoilbeneficiodel
superammortamento, orache difattoso-
nogliuniciadaverlo,sesiescludonoleau-
to strumentali, che sono marginali. Po-
trebberoscoprire cheabbassareiprezzié
pitt semplice che alzarli.

ILBILANCIO 2016 IN VOLUMI
Le auto aziendali hanno pesato
peril 38% dell’intero mercato,
con ben 689milaimmatricolazioni,
fruttodiuna crescita del 21%
rispetto all'anno precedente
VENDITEAVALORE DARECORD
Fleet&Mohility stimain 15 miliardi
dieuroilgirod'affari legato agli acquisti
diimprese e noleggiatori,inaumento
del 26% rispettoal 2015. Questo ha portato
illoro pesoinvaloreal 41%delfatturato
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Quattro scelte per le vetture in benefit

Volkswagen
Tiguan.
Laseconda
generazione suv di
taglia media di
Wolfsburg offre
avanzati sistemi di
assistenzaalla
guida. Spiccail
diesel 1.6 Tdida
115cvcontrazione
anteriore, molto
appetibile perle
flotte

Audi Q2.

Losport utility
compatto
introduce una
discontinuita nel
linguaggio stilistico
Audi. Lagamma dei
motoriéampiaela
dotazione di
tecnologie &
particolarmente
estesaperla
categoria di
appartenenza

Jaguar Xe.
Elalternativa
inglese alle solite
berlinetedesche
chedominano le
car list aziendali.
Latrevolumié
offerta con formule
studiate ad hoc
perla carriera
nelle aziende
eassicurare
uncompetitivo
valore residuo

AlfaRomeo Giulia.
Laberlinadel
rilanciodel
Biscione, offerta
anche nella
variante “Veloce”,
offregrande
piacerediguidae
comfort. Punta
sulle flotte conuna
versione Business
conle
motorizzazioni
diesel 2.2 litri
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IL CRUSCOTTO DELL’ECONOMIA | Il mercatoitaliano in volume e valore

Mercato auto per segmento

2015 2016

30.370 36479

LEGENDA

» Noleggio

p Societa

PAR LR

. 18.444
p Privati
Valore Volumi Valore Volumi
in milioni di euro in migliaia in milioni di euro in migliaia

Fonte: Centro studi Fleet&Mobility su dati Unrae/ministero
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Ofterte super-flessibili
e focus sulle Pmi

Dai noleggiatori a lungo termine formule innovative

diClaudia La Via
C 9 ¢ariadinuovoogginellaflotte quan-
do si parla dinoleggio alungo termi-

ne (NIt).Quelloappenapassatoésta-
tounbiennio importante che hatrasformatoil
settore rendendolo pit1 “fluido” e sempre pilt
orientatoaerogareservizidimobilitaintegra-
ta. «Nell'ultimo anno sono nate tante formule
diverseconnoleggipitiflessibilioformulecon
cambio di vettura incluso nel canone», dice
PietroTeofilatto,direttore dellasezione Nltdi
Aniasa,l'associazione che rappresentaoltreil
95% del comparto dei servizi di noleggio vei-
colialungo ebreve termine e difleet manage-
ment. Teofilatto spiega anche come oggi
l'obiettivodelle societa diNlt siaanche quello
di estendere i servizi di assistenza rafforzan-
done la qualita. In realtd, precisa Teofilatto, &
aumentato anche il circolante: a fine 2016 il
parco auto Nlt era di oltre 67omila veicoli tra
auto evetture commercialie «<ancheisoggetti
che offrono questi servizisono aumentati, ol-
treaessere cambiate le policy aziendali relati-
veaiveicolianoleggio», conclude Teofilatto.
In questo scenario in continua evoluzione
tutti i principali attori si sono rimessi in di-
scussione, cambiando strategie o confer-
mandoquelle vincenti, portando sul mercato
soluzioni innovative o iniziando aguardare a
unpubbliconuovo.Come Leasys, traiprinci-
paliplayerdelsettore perautoimmatricolate,
chehadecisodipuntaresullasicurezzaabor-
doinstallandodispositividicontrollogestibi-
litramite app, e hainiziato astrizzarel'occhio
anche ai privati. Lo scorso ottobre, insieme a

Fiat, ha infatti lanciato Be-Free, una formula
dimobilitaancheper chinon possiede partita
Ivaconunimporto mensile fisso-tuttoinclu-
so-per tuttala duratadel contratto (48 mesi).
Perl'annoappenainiziato, Ald siéinvecepre-
fissatal'obiettivo di aiutare i clienti con gran-
di flotte a ridurre in modo personalizzato il
proprio Total cost of mobility (Tcm). Frale
certezze pillimportanti peril gruppo, poi, c'¢
Ricaricar, il “pay peruse” pensato per il mon-
doconsumer, per pagare aconsumoisolichi-
lometrichesifannoericaricarequellicheser-
vono,conun'autosemprenuovaacondizioni
particolarmente accessibili. Arval, invece,
continuera anche quest'anno a perseguire la
sua nuova strategia di mobilita flessibile, for-
te del successo gia registrato dalla soluzione
Mid Term,lanciataafine 2016:offre soluzioni
chevannodaiaz4mesi,ein pochi mesi hagia
attivatolomilacontratti. C'é poichi,come Le-
asePlan, hadeciso diconcentrarsisulle Pmie
si prepara a lanciare un nuovo prodotto che
riduce molti vincoli attuali, a partire dallare-
stituzione anticipata del veicolo senza pena-
le. Per il mondo corporate, invece, ¢'¢ Flexi-
Plan,cheunisce laflessibilitadel breve termi-
ne ai vantaggi del lungo termine, garantendo
mobilitd per picchi stagionali o particolari
esigenze periodiche.
Fraiprimiplayernelsegmentoflottec'éan-
che Volkswagen: a fine 2016 'offertadel grup-
posiéarricchitaconl'introduzione di Tiguan
1.6 TDI, una versione riservata all'Italia e “ta-
gliata sumisura” periclienti business e, men-
tre quest'anno dovrebbe debuttare la berlina
Arteon,ilgruppoguardaasoluzionidi“perso-

nalizzazione” sulle rate. In casa Mercedes fra
letante novitainarrivoperilmondodelle flot-
te c'él'attenzione alle ibride, grazie anche alla
nuova Classe C 350e e lo sbarcoin primavera
delle smart elettriche fortwo e forfour.
Nell'universo del Nlt un peso notevole ce
I'hannoancheleitaliane. A partire da Car Ser-
verche miraaintercettare privati, Pmieliberi
professionisti, con prodotti mirati come
l'apertura dei primi due store “Drive Diffe-
rent” riservati all'autonoleggio al quale se ne
aggiungera presto un terzo. Un 2017 impor-
tante anche per Locauto, impegnata nello svi-
luppo della linea dei veicoli commerciali leg-
geri(finozstonnellate) acuisiaccompagnera
unasempremaggioreattenzioneallamobilita
sostenibile. Ein questo processo disostenibi-
litd rientra anche Alphabet, che continuera a
puntare soprattutto su AlphaElectric, la solu-
zione di emobility lanciata nel 2013 che offre
unpercorso completodielettrificazionedella
flottae AlphaCity, il primo servizio di Corpo-
rate car sharing dedicatoalle aziende.
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