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I CONTI IN TASCA

«Comprare» un’auto: ecco la formula giusta

061- 142- 080

Sono varie le alternative
all’acquisto del veicolo;
si puo optare per il leasing

rappresenta la maxi rata finale). Alla
scadenzail clientehatreopzioni: resti-
tuirel'auto, tenerlasaldandoil Vig, op-
pure acquistarne un’'altra restituendo
quellavecchiae, se il valore di mercato

az44euroalmese(Ivainclusa) per 48
mesie 8omila Km, senzaanticipo.La
tariffa include una serie diservizitra
cui la copertura Rea, furto e incendio
con penali risarcitorie, la manuten-

oppure per il noleggio fosse maggiore del Vfg, la differenza  zione ordinaria e straordinaria, la
a lungo termine potra essere usata come anticipo. Per  tassa di proprieta, l’assistenz‘a stra-
esempio con il piano finanziario Idea  daleeilserviziodiinfomobilita. Mala
Ford, per la Nuova Ecosport Plus 1.0 vera novita consiste nella possibilita
Mario Cianflone Ecoboost 125CV, che ha un prezzo  di riconsegnare I'auto a partire dal

B Nuova Mini Countryman. Non
comprarla. Scopri I'offerta Why-Buy.
Queste tre frasi sono nella home page
del sito Mini e sono il payoff del nuovo
spotdel brand tedesco. Ma che stasuc-
cedendo? Una Casa auto che suggeri-
sce ai suoi potenziali clienti di non
comprare I'auto! In realta, si tratta di
una tecnica di comunicazione efficace
che consiste nello stimolare, attraver-
so un’affermazione provocatoria, la
curiosita dei riceventi il messaggio al
fine di spingerli ad approfondirne il
contenuto. Eineffettiilcontenutorac-
contadellapossibilitaperunutente sia
privato, sia con partita Iva, di acquisire
lavettura senzaacquistarla attraverso
le formule del leasing e del noleggio.
Questo tipo di comunicazione & espli-
cativo diquello che stasuccedendonel
mercato dell'auto in Italia. 1l cliente ha
realmentelapossibilitadi scegliere tra
diverse opzioni di acquisizione della
vettura: pud comprarla attraverso un
prestito classico o puo finanziare solo
una quota dell’auto, come pure puo
optare per il leasing o noleggiarla.
llfinanziamentocosiddettoimpro-
priamente “mezza auto” & una solu-
zione che prevede di finanziare solo
unaquotadel prezzo dell’auto. In pra-
ticail cliente decide la durata, che pud
oscillaredai2ai 4anni, versaun antici-
po e stabilisce la rata mensile da corri-

spondere. In sede di contratto viene
fissato il valore futuro garantito (che

chiaviinmanodi€14.950(prezzodili-
stino di €19.650), con un anticipo di €
3.000, il cliente pagherebbe 36 rate
mensilidi 147,62 euroeil valore futuro
garantitosarebbedi€9.236.

Trale formule di acquisizione del-
l'auto, il noleggio a lungo termine &
quella pit1 innovativa. I privati, anche
senonpossonogoderedelle detrazio-
ni e deduzioni fiscali previste per le
partite Iva, stanno iniziando ad “an-
nusare” questo sistema; Aniasa (I'as-
sociazione deinoleggiatori)stimache
sianocircazsmilalevetturecircolanti
acquisiteconquestamodalita. Trami-
teilnoleggioalungo termineil cliente
pagauncanonemensile perutilizzare
I'auto e usufruire di alcuni servizi co-
me il bollo, I'assicurazione, la manu-
tenzione ordinaria e straordinaria, la
gestione dei pneumatici, il soccorso
stradale e il veicolo sostitutivo. A fine
noleggio il cliente restituisce I'auto e
se vuole ne noleggia un’altra con un
nuovo contratto. Laduratavariadai1z
a60 mesi. Negli ultimi anni (ricordia-
mo che il noleggio nasce come pro-
dotto destinato alle aziende) ci sono
state delle evoluzionidel prodotto per
andare incontro alle esigenze della
clientela privata, soprattutto miranti
ad alleggerire il peso del canone e a
rendereil prodottoflessibile nel corso
dellavita contrattuale.

Peresempiounprivatoconlapro-
postaBe-Free PlusdiLeasys(Gruppo
Fca) pud prendere in noleggio a lun-
gotermineunaTipo5P1.4PopgsCV

25°mesesenzapenalitadirestituzio-
ne anticipata: contratto flessibile,
cliente piti libero. Altro prodotto in-
novativodinoleggioalungo termine
€ Ricaricar di Ald Automotive, che
prende spunto dal sistema di ricarica
delle compagnie telefoniche. In pra-
tica si tratta di un contratto di noleg-
gio a 24/36 mesi con servizi full con
possibilitadisceltatra3oo/500/800
km. Se si esauriscono i km previsti
dall'abbonamento, si possonoacqui-
stare Km extra attraverso I'acquisto
diricariche viaweb.

Impossibile dire quali sia lamoda-
lita diacquisizione pili convenientein
maniera assoluta per i privati e per le
partite Iva tra il finanziamento, il lea-
sing e il noleggio. Sarebbe come con-
frontare mele con pere, troppe varia-
bili differenti e troppe opzioni di ser-
vizi, di durate, di chilometri, di fran-
chigie. A livello di benefici fiscali
(direttisoloalle partite Ivae nonaipri-
vati) poi le varie tipologie in linea di
massima si equivalgono, perchéille-
gislatore ha optato per una sorta di
equiparazione pernonavvantaggiare
nessun formula, eccezion fattaperal-
cuni provvedimenti non strutturali
come il superammortamento.
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Le alternative in breve

Le condizioni previste dai vari contratti

COSA PREVEDE ACHI CONVIENE

Noleggio alungo termine

. . A chiusal'auto per esigenze lavorative
Il cliente paga un canone mensile - - PRSP
per utilizzare lauto e usufruiredi A chipreferisce costi certie pianificati
alcuni servizicomeil bollo, A chicercaunservizio completo digestione
I'assicurazione, lamanutenzione  dell’auto

ordinariae straordinaria, la gestione f . : :
dei pneumatici, il soccorso stradale ng?clh?-g?i\lriaégg?ttio' pagherebbe costi
eil veicolo sostitutivo. Afine - : .
noleggiorestituisce l'autoe sevuole A chinondesiderapossedere I'auto
nenoleggiaun‘altraconunnuovo A chinon vuole pensare alla svalutazione e
contratto. Laduratavaria gestire [usato

da2a60mesi A chivuole cambiare |'auto ogni 3/4 anni

Finanziamento

Achiélegatoall'idea di”possedere” I'auto
Il cliente decide quantapartedel ~ Achipreferiscenondelegareaterzila
70 d'acquisto dell'auto pagare ~ gestione della propria vettura.
incontantiequantatramiteun A chihadei costidi gestione, soprattutto
finanziamento. L'auto & diproprieta assicurativi, non alti.

del cllente A chidecide di possedere 'auto oltre i 5 anni
enonsipreoccupa della svalutazione.

Finanziamento “mezza auto”

Il cliente decide ladurata(dai2ai4 A chivuole avere un'auto nuova ogni
anni) };erg_a 51{2 I:".ar|1 ticip_-|o e E‘ssaflat rata due/quattroanni

mensile. Sistabilisce il valore futuro : ;

garantito (cherappresenta la maxi A Ch! cercasempreil n.u.ovo [nodel!o.
ratafinale). Allascadenzail cliente A chihaunrapportodifiduciaconil

ha3 olpzioni: pudrestituirel'auto, ~ concessionario.

tenerlasaldandoil Vfg acquistare A chigindeciso setenere o cambiare 'auto
unaltro veicolorestituendoquello  dopo 2 anni e quindirimanda lascelta.
vecchioe, seil valore di mercato

fosse maggiore del Vfg ladifferenza  chjyyole unaratamensile bassa.
siusa come anticipo.

Leasing

Lasocieta dileasing cedel'autoal  Ailiberiprofessionisti e alle partite IVA che
clienteafrontediunanticipoeal  utilizzano I'auto per esigenze lavorative.
gamentodiun canonemensile. A chicambia l'auto ogni 4 anni.
initoilleasing, si puoriscattarela - - -
proprieta del veicolopagandouna A chipercorre molti chilometri.

rata finale o restituire I'auto. A chinonvuole avere I'auto in proprieta.

Full leasing

Comprende nellaratala copertura A chiha opta per un prodotto it evoluto

dialcune spese tra cui OrOCOLLO pluevouto
Fassicurazione, lamanutenzione ﬁ};ia I;:?ar?aprende servizi aggiuntivi finanziati

ordinariae latassadiproprieta.
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