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Professionisti e partite Iva
danno un nuovo slancio
al noleggio lungo termine

ClaudiaLaVia

ostofisso, pacchetti“all inclusi-
ve”eflessibilitadell'offerta: so-
nosoloalcuni deimotivichein
questi anni hanno contribuito auna
sempre maggiore diffusione del no-
leggio a lungo termine, complice la
nuovafilosofia dellamobiliti che met-
te al centro il servizio piuttosto che il
possesso. Una tendenza diffusa non
pittsolo frale aziende, maanchefrai
privati.Secondo Aniasa, 'associazio-
ne che all'interno di Confindustria
rappresenta il settore dei servizi di
mobilita, sono oltre 65mila i privati
chescelgonoillungotermine. A parita
dimodelloepercorrenzainfatti, Ania-
sa stima una convenienza media del
15%rispettoallaproprieta, senzacon-
tare altri vantaggi come il tempo ri-
sparmiato perla“burocraziadell'au-
to” elecomplicazionilegateallaven-
dita dell'usato.
Icontrattisonosempre pil1 Spesso
cucitisulleesigenze deiclienticon du-
rateflessibilie possibilitadirinegozia-
reinqualsiasimomento. Sul mercato
le offerte sono tantissime, non solo
quelle delle societadinoleggio tradi-

Flussi. Vetture Honda appena sbarcate nel porto inglese di Southampton

I privati
Nuovi servizi

zionali;anchelecaseautohannoini-
ziato a proporre soluzioni di utilizzo
senza acquisto, sia ad aziende che a
privati. Su questa scia & nata da poco
anche Popmove, unanuovarealtanel
settoredel noleggio conlobiettivodi
creare un’offerta on demand dove il
cliente sottoscrive un abbonamento
basecheconsente diottenereunase-
riediservizi eavereaccessoaunave-
trina di auto all'interno della quale
scegliere. [lveicolopuoessere restitui-
to in ogni momento senza penale, 0
sostituito nel giro di pochi giorni, in
baseamutateesigenze familiariola-
vorative. Soluzioni per privati arriva-
no spesso anche dal mondo del
bankingodalsettoreassicurativo,co-
menelcasodel gruppo Unipol cheol-
tread offrire soluzionidiNltperazien-
deeprofessionisti tramitelanuovare-
altadedicata UnipolRental, erogacon-
trattidinoleggioper privatitramitela
retediagenzie assicurative UnipolSai
che, solo nei primi quattro mesi del
2021, ha sottoscritto oltre 2.500 con-
tratti. Cheil settore dellungo termine
non sia pili solo appannaggio delle
aziendelodimostraanchelacrescita
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disottoscrizionida parte di professio-
nistie partite Ivache, sempresecondo
Aniasa, nel202o0hannotoccatoquota
140mila, circa il 12% dell'intera flotta
NIt. Inquesto caso poi, oltreai “classi-
ci”vantaggi, épossibileaccedereade-
trazioni e deduzioni che possonoarri-
varefinoal100%sel'usodelveicoloé
esclusivamente perlavoro.
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