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Ora1 costruttori cinesi
puntano sul noleggio
e sulle flotte aziendali

Scenari. Uavanzata delle case orientali trova terreno fertile tra gli operatori
del rent-a-car che hanno bisogno di vetture a prezzi scontati ed elettriche

Pier Luigi del Viscovo

ara il noleggio il canale
preferito dai costruttori
cinesi per penetrare nel
mercato italiano? Da
quando i costruttori
europei hanno centellinato le for-
niture ai noleggiatori, soprattutto
quelli del breve termine che le
prendevano con sconti elevatissi-
mi, e questi si stanno rivolgendo
a fornitori nuovi, anche cinesi.
Seequando in futuroicostrut-
tori incumbent dovessero decidere
diriprendere le abituali vendite al
rent-a-car, chissa se troveranno
lo spazio che hanno lasciato? Se-
condo Alberto Viano, presidente
di Aniasa, I'associazione dei no-
leggiatori: «Il rent-a-car € una
porta d’ingresso ideale, perché
consente dei test drive su larga
scala su prodotti che a parita di
contenuti costano meno. Poi sara
il cliente a sceglier».
Le vendite di Lynk&Co, brand
di Geely lanciato pochi anni fa

per intercettare un nuovo auto-
mobilista, siavviano a essere nel
2022 ben 8 volte quelle del 2021
e per MG, storico brand inglese
riesumato per vendere macchine
cinesi, i volumi sono 13 volte
quelli del 2021. Anche DR, mar-
chio italiano che assembla com-
ponenti cinesi da oltre undecen-
nio, sta immatricolando tre volte
le auto dello scorso anno.

Parte di queste sono finite nel-
le flotte del rent-a-car, per fortu-
na. Cosi gli operatori hanno con-
tenuto 'aumento dei prezzi en-
tro limiti accettabili, tanto da
soddisfare buona parte della do-
manda, esplosa conlaripresadi
viaggi e vacanze.

Discorso diverso per il lungo
terminev (NIt), che viaggia col
vento in poppa. La flotta gestita,
ormai sopra il milione di veicoli,
aumenta ancorae conessa le im-
matricolazioni: + 10% sul 2021,
laddove gli altri canali viaggiano
a meno 18 per cento. Pure sul
fronte delle auto a bassissime o

zero emissioni, rispettivamente
ibride plug-in ed elettriche, & il
noleggio a fare la differenza.
Leplug-in immatricolate a no-
leggio sono il 13% in piti del 2021,
mentre gli altri canali segnano un
meno 20%, al punto che ormai una
su due & a noleggio. Le ragioni
stanno nel prezzo alto di questi
veicoli, non alla portata del priva-
to cittadino, e nelle emissioni sot-
toi60o gr/km di COz2,che consen-
tono un valore di fringe benefit
particolarmente conveniente per
i manager. Non ¢& lo stesso per le
elettriche, dove la flessione é pill
omeno uguale: meno 25% nel no-
leggio e meno 28 negli altri canali.
Questi numeri riflettono, con
ovvia approssimazione, le due
anime del noleggio a lungo termi-
ne: quella fleet, dove finiscono
molte ibride plug-in, e quella dei
clienti privati che, pur scegliendo
di testare la mobilita elettrica pre-
feriscono non assumere rischi,
firmando un contratto di Nit.
Questa clientela personale e

portatrice di comportamenti e
aspettative profondamente di-
versi rispetto alle flotte. 11 NIt,
fatto divaloriresidui e rete dias-
sistenza, vuole guardare avanti,
alla frontiera tecnologica dell’in-
fotainment. «Oggi ¢’¢ meno inte-
resse per la guida - conclude
Viano - e I'auto passera da mez-
zo (di trasporto) a media (di in-
formazioni)».
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Rilasciata la nuova versione dell’app
MyAthlon che consente ai driver di
avere a portata di smartphone tutte
le informazioni utili per I'utilizzo del

tivo digitale, alle carte carburante
fino alle multe) mentre i fleet mana-
ger possono gestire e monitorare
in modo efficiente loro flotta.
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