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PIU AUTO NUOVE
CON LE FLOTTE

Le vetture aziendali a noleggio o in leasing sono il mezzo, anche attraverso l'usato,
per ringiovanire i parchi circolanti dei mercati europei. In alcuni di questi, i vantagagi
fiscali spingono le immatricolazioni aziendali a superare addirittura quelle dei privati

di Alberto Vita
e flotte aziendali, malgrado gli
scarsi vantaggi fiscali rispetto ad
altri Paesi europei, contano
sempre di piu anche in ltalia. E
aiutano l'abbattimento d'inqui-
nanti e la produzione di CO,, del settore au-
tomotive, grazie alla continua immatricola-
zione di veicoli nuovi che, seppure in mag-
gioranza ancora a propulsione diesel, sono
tutti, o quasi, Euro 6 o Euro 6 d-Temp.

Sono infatti circa 250 mila le automobi-
li nuove immesse nelle flotte aziendali in
Italia ogni anno, principalmente da una
quindicina di operatori, che possiamo sud-
dividere in tre grandi famiglie: le societa top,
ovvero quelle di diretta emanazione di ban-
che o istituzioni finanziarie; le societa capti-
ve, controllate direttamente dalle case co-
struttrici; e quelle definite medium, forti lo-
calmente nelle rispettive aree di competen-
za. A tutte abbiamo chiesto uno spaccato
delle flotte da loro gestite (vedere la tabella
alle pagine 202-203). Dalle risposte si evin-
ce che le prime quattro societa di noleggio
a lungo termine, ovvero le tre top interna-
zionali, Arval, ALD Automotive e LeasePlan,
con in piti Leasys, captive del gruppo FCA
fondata assieme al Crédit Agricole, rappre-
sentano piu del 73% delle auto Nit in Italia.
E le stesse societa occupano le prime quat-
tro posizioni anche per le nuove immatrico-
lazioni: auto a noleggio a lungo termine che
pesano per il 13,5% del mercato. Le quali,
sommate alle vetture del noleggio a breve
termine e a quelle sempre aziendali, ma ac-
quisite in proprieta o in leasing, arrivano al
27% del totale.

Una cifra importante, anche se in altri
mercati europei i numeri sono ben diversi.
In Olanda, per esempio, le auto nuove tar-
gate da societa e professionisti superano le
immatricolazioni dei privati, 45% contro
39,4%. Tendenza confermata anche in Bel-
gio: 46,9% e 46,5%. In grandi mercati come
quello tedesco e britannico, inoltre, le due
"torte” sono molto vicine: 35,3% e 35,57%
nel primo caso, 43,6% e 44,2% nel secondo.

QUEI 40 MILA ITALIANI
A proposito di privati: il noleggio a lungo

termine inizia a riguardare pure loro. Grazie
al fatto che l'avvento dell'economia condi-
visa sta incidendo sul concetto di proprieta
dei beni anche nel monde dell'auto. Gia lo
ha fatto da anni con le aziende che, rinun-
ciando all'acquisto dei veicoli, snelliscono la
gestione dei propri mezzi, dalla manuten-
zione all'amministrazione, dal controllo del-
le multe o delle note spese per i carburanti
al momento della rivendita. Ma anche i pri-
vati, in certi casi, possono trovare vantag-
gioso rivolgersi a questa forma alternativa
allacquisto, anche per non immobilizzare
capitali importanti in un momento d'incer-
tezza sia economica sia riguardo alle pro-
pulsioni delle vetture (leggasi: guerra al die-
sel ed elettrificazione). Sono infatti gia 40
mila gli italiani che hanno noleggiato a lun-
go termine. Numero che, secondo le stime
dell/Aniasa, I'Associazione nazionale indu-
stria dell'autonoleggio e servizi automobili-
stici della Confindustria, diventera 50 mila
entro fine anno. Cinquanta mila contratti
che rappresentano poco pit del 5% dei vei-
coli noleggiati a lungo termine, che in Italia
superano ormai le 900 mila unita tra le au-
to, oltre 707 mila, i veicoli commerciali leg-
geri (Vcl), a quota 196 mila e, novita recente,
anche le moto, arrivate a 3 mila unita.

IL DIESEL RESISTE

Tornando alle flotte aziendali, il ruolo del
diesel resta predominante: «Non credo che
il mercato delle automobili a gasolio calera
drasticamente nel mondo corporate, i van-
taggi sono ancora troppi», commenta al
proposito Andrea Valente, general manager
di FreeZMove Lease, captive del gruppo
PSA. «Anche se senz'altro I'attenzione nei
confronti delle vetture elettriche e ibride
plug-in cresceran. Per ragioni di risparmio,
ma soprattutto per motivi legati al marke-
ting e allimmagine, |'elettrificazione delle
fiotte sta precedendo quella che dovrebbe
partire, sulla scorta delle esperienze nel
Nord Europa, nel mondo dei privati. Grazie
appunto anche alla sempre pill vicina pos-

sibilita di acquistare vetture elettrificate
usate proprio dalle aziende: «Fra tre, quattro
anni, le auto a batteria che stanno entrando
nelle flotte saranno disponibili anche per il
mondo dell'usato e, quindi, per i privati»,
spiega l'ad di Leaseplan, Alberto Viano, che
precisa come la societa da lui gestita sia
«socio fondatore di Ev100, l'iniziativa glo-
bale che punta alle emissioni zero per le at-
tivita delle associate entro il 2030. Un pas-
saggio all'elettrico che, per il settore, &
un'‘opportunita, ma anche un rischio, se non
verra gestito bene. E gestirlo bene significa
proporre all'azienda o al privato non solo
I'auto, bensi tutti i servizi legati all'acquisto
e all'uso della stessa, a partire dalle infra-
strutture di ricarican. 4
= Sostenibilita dell'offerta che & uno dei
tre pilastri di Athlen, del gruppo Mercedes-
Benz, insieme, naturalmente, «alla gestione
dei costi e alla soddisfazione del cliente, che
adesso ha altre esigenze rispetto al passa-
to», dice la chief commercial officer Italia,
Dalisa lacovino. «Il mercato dell'auto ormai
si sta spostando dall'acquisto all'utilizzo»,
prosegue la manager, «e il noleggio, a que-
sto proposito, sicuramente rappresenta la
migliore soluzione per la sua flessibilita e
capacita di rispondere a esigenze a breve e
a lungo termine, anche se non ¢ facile capi-
re quale sara l'evoluzione futura».

Sulla stessa lunghezza d'onda é Pietro
Nardi, sales director di Leasys: «Il mercato
della mobilita premiera sempre di pid la fa-
cilita di accesso e la flessibilita di utilizzo.
Anche sul territorio, dove lanceremo i
Leasys Mobility Store, un network di specia-
listi della mobilitar. La stessa scelta fatta da
Leaseplan con il Delivery Store CarNext di
Milano (format che verra replicato a Roma
e aVerona) e da Arval a Torino, in collabora-
zione con la rete distributiva Intergea. «Una
maggiore digitalizzazione e un‘attenzione

Pes0:204-80%,205-100%,206-95%,207-100%

} Te];)@ Servizi di Media Monitoring

Il presente documento e' ad uso esclusivo del committente.



075- 120- 080

EDERAZIONE
IMPRESE
DI SERVIZI

4 FISE

Sezione:ANIASA

QUATTRORUOTE

Rassegna del: 26/04/19
Edizione del:26/04/19
Estratto da pag.:204-207
Foglio:2/4

maniacale nei confronti del cliente, anche
privato: sono queste le direzioni verso cui sta
andanda il mercatow, rileva Grégoire Chové,
direttore generale di Arval Italia, secondo il
quale «sempre pil persone preferiscono ri-
mandare il problema dell'acquisto di una
macching, un bene destinato a svalutarsi ra-
pidamente. Ecco perché abbiamo studiato
soluzioni alternative. Dialogando con i clien-
ti ma, anche, con le istituzioni».

Una strada intrapresa anche da ALD Au-
tomotive: «ll nostro mercato € in continua

NEL VECCHIO CONTINENTE

 LETOP CINQUE

Tra le cinque big d'Europa del noleggio |

a lungo termine, le prime tre sono
emanazione del mondo finanziario,
ovvero l'olandese Leaseplan e le francesi
ALD Automotive e Arval, che,
con il partner Element, arriva a gestire
oltre 3 milioni di auto nel mondo. Le altre
due sono le captive di BMW e Mercedes,
Alphabet e Athlon. Tutte hanno
un business concentrato nel Vecchio

| Continente. Presto, perd, dovranno fare
i conti con Leasys, captive del gruppo
FCA, che di recente ha aperto anche
in Belgio, Francia, Germania, Olanda,
Regno Unito e Spagna, arrivando cosi
a gestire 250 mila auto.

evoluzione, percid continuiamo a studiare
strategie specifiche e innovative, cercando
di proseguire quel percorso, anche cultura-
le. che sta portando al superamento dell'i-
dea che il noleggio sia una formula adegua-
ta esclusivamente alle aziende», commenta
il direttore generale ltalia, Giovanni Giulitti.
Un percorso attento anche alla sicurezza,
come asserisce Gian Marco Pucci, respon-
sabile marketing & pricing prodotto di Pro-
gram: «Stiamo investendo in questo campo
attraverso l'incentivazione di optional quali
Fadaptive cruise control e la frenata di
emergenza. Crediamo che siano dispositivi
in grado di dare un valore aggiunto ai nostri
clienti, sempre pil attenti ad auto che siano
sicure per i propri dipendenti». EBED

LeasePlan 1,6 milioni |
ALD Automotive 1,4 milioni | s
BT e e LE IMMATRICOLAZIONI
Arval 1 milione
Alphabet 650.000
ITALIA
Ath[on 340.000 dj’::;ﬁ:nﬁi:améﬂvﬁ?ggg\ REGNO UNITO GERMANIA OLANDA BELGIO

B Fonte: Deloitte, dati 2016

59,0%

W Auto da flotta
Privati
M Altro

UN SETTORE
CHE VA FORTE

In Italia, il numero di auto e di veicoli com
(Vcl) nelle flotte continua a crescere

di andare in stampa, & scaduto il te
I'ennesima domanda di proroga all'E

noleggi a breve e a lungo termine
ele auto acquisite in proprieta
o inleasing dalle aziende,
che continuano @ scontare
una pressione fiscale superiore
aquella di altri Paesi UE,

vantaggi fiscali riconosciuti alle aziende. Al m

del governo italiano per limitare la deducibilita dellva

al 40%, invece del 100%, come avviene in altri Paesi
della UE. Una parificazione a livello europeo che il settore
non crede possibile, viste le tante clausole di salvaguardia
sui nostri conti. Purtroppo. (Fonte: Aniasa)
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ma anche di Pmi, liberi
professionisti e partite Iva.
Tra le domande purtroppo
spesso inevase e che quindi
non abbiamo ritenuto
d'inserire nella tabella a lato,
quelle sulla tariffa media

del noleggio, che dovrebbe
attestarsi tra 400 e 500 euro.
Tutti, infine, hanno affermato
di avere predisposto soluzioni
di telematica sulle proprie
auto: per ragioni di sicurezza
e per raccogliere dati

sul comportamento alla guida
dei driver, cosa che, in alcuni
casi, pud diventare anche

un interessante servizio

per i fleet manager.

di settore, intendiamo

lavorare per promuovere

una cultura del noleggio

e pit innovativi servizi

di mobilita, dialogando

con i clienti

e con |e istituzioni ",
Grégoire Chové

3% Gpl e metano

“‘ Dobbiamo essere

in grado di rispondere a

un mercato in continua

evoluzione, con clienti

sempre pil diversi".
Giovanni Giulitti

a sviluppare soluzioni
che premino facilita

di accesso e flessibilita
di utilizzo. Con offerte
basate sui bisogni

in costante evoluzione

dei consumatori®.
Pietro Nardi
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La flotta di auto gestite | ARVAL ALD automotive | LEASYS LEASEPLAN
dalle societa di noleggio
a [Un?ﬂ tzn'nine in |t%‘_i|a. Flotta gestita Flotta gestita Flotta gestita Flotta gestita
malgrado un sensibile
jlgadounsensiie | 3 9g 270 192.000 140.000 135.00
immatricolazioni negli ultimi 2y e e i1
Lol Composizione Compomjlone ggn;lposmone Codmposmone
Anche grazie ai pri\rati, chesi 76% auto 80% auto/moto s auto n.d.
sono affacciati numerosi | 24% Vcl &b 20% Vcl 20% Vcl i
a questa nuova modalita = . z 7 - - . 5 3 PRI e o
d? acquisizione dellauto Chljometragglo medio | Chilometraggio medio | Chilometraggio medio Chilometraggio medio
(0 de} veicoli commerciali 34% 50-100.000 87000 auto 60000 nd
e nel caso diALD | 28% 100-150.000 118.000 Vdl
Automotive, anche di moto). | 22% 150-200.000 17.000 moto
Quattroruote ha chiesto - - -
a tutti gli operatori del settore | Contratto medio Contratto medio Contratto medio Contratto medio
informazioni _su]la loro | 45% 36 mesi 41 mesi auto 42 mesi nd.
; P‘retsaerfa in QUQSEU 39% 60 mesi 47 mesi Vcl
importante segmento 9 i
economico del mondo 16%altro Sk r‘I'IOtE) ar z
automotive. Hannorisposto | Contratti aziende Contratti aziende Contratti aziende Contratti aziende
tutti tranne le captive 38000 nd. 20.000 30.000, privati
dei gruppi tedeschi, j compresi
Volkswagen Financial ree
sk s e (Bw Flotta media Flotta media Flotta media Flotta media
oltrea obility della Sl il ol 4,5 veicoli
Renault. Le risposte, riassunte 5 veicoli Da 3 a 2.000 veicoli 5 veicoli : i
9”;5 |?t9- 5;0“0 Statte Motorizzazioni Motorizzazioni Motorizzazioni Motorizzazioni
piuttosto interessanti. o i : i nd.
In prirmis, il fatto che il diesel 77;6 diesel 73‘3}? d1ese_| : oltre 75% diesel u‘ :
continua a dominare tra 23%altre ol lf’ o b?“z'”a l‘ Il mercato Il possesso di un‘auto
leflotte; ed ¢ appannaggio Y\ Come azienda leader | 8% 1brido della mobilita continuera | ormai non vuol piu dire
non solo di grandi aziende, 2% elettrico

proprieta. Un'evoluzione

che va di pari passo

con l'elettrificazione

delle flotte, che stanno

producendo anche

un usato di qualita

elettrico e ibrido".
Alberto Viano
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THLON PROGRAM FREE2ZMOVE CAR SERVER SIFA
otta gestita Flotta gestita Flotta gestita Flotta gestita Flotta gestita
6.000 4.500 4.000 50.000 10.000
mposizione Composizione 3 Composizione , Composizione .f/ - Composizione
d. 60% auto 80% auto ' 70% auto ' 60% auto
40% Vcl & 20% Vdl i 30% Vcl Lot 40% Vcl
4hilometraggio medio Chilometraggio medio Chilometraggio medio Chilometraggio medio Chilometraggio medio
30-180.000 80-90.000 auto 60.000 nd. 120-160.000
120-140.000 Vdl
ontratto medio Contratto medio Contratto medio Contratto medio Contratto medio
12-60 mesi 36-40 mesi 45% 36 mesi nd. 48 mesi
39% 60 mesi
16% altro
Contratti aziende Contratti aziende Contratti aziende Contratti aziende Contratti aziende
3500 600 1.200, privati 10.000 3.000
compresi
otta media Flotta media Flotta media Flotta media Flotta media
.5 veicoli 7-8 veicoli 3-4 veicoli 5 veicoli 3-50 veicoli
otorizzazioni Motorizzazioni Motorizzazioni Motorizzazioni Motorizzazioni
/7% diesel 94% diesel 86% diesel 80% diesel oltre 80% diesel
23% altre 6% altre 12% benzina 17% benzinafibride/gas
Siamo sempre pill “ Il mercato ci chiede - _2'4' alternative 3% elettriche
grado di offrire di essere pil green con *‘ Viviamo questo
oluzioni integrate richieste di mobilita momento come una
i mobilita. Che devono sostenibile e flessibilita. opportunita. Due le sfide [
sssere sostenibili Inaltre, noi di Program principali: la mobilita
ber [ambiente, abbiamo pensato e l'elettrificazione, anche ‘
aturalmente, maanche | d'investire sulla se non credo che |
ber i costi aziendalie la sicurezza incentivando il mercato del diesel f
soddisfazione del driver”. | gli Adas optional " calera drasticamente”. I
Dalisa lacovino Gian Marco Pucci Andrea Valente
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PIU UMANISTI
a formula del noleggio con le microimprese e i privati, di adattamento e flessibilita
La lungo termine, fino cioé con i driver. Cid comporta ancora piu marcatas. In termini
a non moito tempo fa un approccio pit marcatamente di studi, conciude Archiapatti,
esclusiva delle aziende medie relazionale, non pit solo «oltre alle competenze che
e grandi, sta conquistande attraverso il tradizionaie gia fanno parte delle aziende
le piccole e piccolissime imprese  incontro con it commerciale, ma di noleggio, su tutte quella
e anche i privati. Sicché soprattutto attraverso canaliche  scientifica e finanziaria,
«da un approccio tipicamente sfruttano le nuove tecnologie. c'é una crescente richiesta
ed esclusivamente b2b, Capacita relazionale», sottolinea di conoscenze umanistiche,
I'NIt si sta progressivamente il numero uno dell/Aniasa, «che vista la necessita di maggiore
allargando all'one2one», spiega si rivela essenziale anche nelle interazione con i singoli clienti».
Massimiliano Archiapatti, attivita dei punti vendita fisici
presidente dell/Aniasa, di cui si stanno dotando alcune
I'Associazione dellautonoleggio.  societa di Nit per far toccare con
mano i propri servizi al cliente,
CURARE LE RELAZIONI Semplificando al massimo, prima
«Prima il commerciale delie servivano una solida competenza
societa di renting negoziava lotti  specifica e una relativa
di 50-100-200 auto con i fleet competenza relazionale, adesso
manager delle aziende clienti c'é bisogno di un perfetto mix
senza avere alcun rapporte con di entrambe. Quando si lavora
chi, poi_ avrebbe dovuto guidare coni privati & piU diFﬁcile, QcLorre o
quelle auto. Oggj, invece, deve spiccata predisposizione ai M“gg::gﬂﬁ:;ﬂi:ﬁf“i
sapersi rapportare direttamente  rapporti interpersonali, capacita &
s S
ng
G &
Pes0:46%

Il presente documento e' ad uso esclusivo del committente.

Te|p—|;e55 Servizi di Media Monitoring



